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Harmonogram szkolen otwartych 2010 - 2011

Modut Tematy szkolen Czas trwania 2010 20
VIII IX X XI XII 1 11 111 v
i . K 2-3 LU 2-3 LU 3-4 LU 1-2 LU
Autoprezentacja w biznesie 2 dni 16-17 W 89 W 10-11 W 7.8 W
PRi , diami 4-5 LU 1-2 LU 1-2 LU 4-5 LU
g iwspdipraca z mediami 2 dni 1112w 910w 7-8W 1112w
4 . o, . i 6-7 W 4-5W 3-4 W 7-8W
ﬁ Standardy etykiety i savoir vivre'u w biznesie 2 dni 20-21 LU 15-16 LU 10-11 LU 14-15 LU
= o o 8-9 LU 34W
E Event marketing i programy lojalnosciowe 2 dni 23W 10-11 LU
o T ing kreat i twé Sleni 7-8 W 6-7W 27-28 W 11-12 LU
% rening kreatywnosci 1 tworczego mysienia 2 dni 14-15 LU 13-14 LU 20-21 LU 4-5W
A T ing As L. 11-12 LU 9-10 LU 7-8 LU 14-15W
rening Asertywnosci 2 dni 45 W 12w 12w 7-8 LU
. 15-16 W 6-7 W 7-8 LU
BT T e 2 dni 45 LU 13-14 LU 12W
[ L. . . , . 9-10 LU 13-14 W 10-11 W
Eﬂ Negocjacje handlowe - jako osiagna¢ zamierzony cel 2 dni 2324 W 6-7 LU 341U
[}
2 14-15W 10-11 LU 18-19 LU
(<] ‘2 Perswazja i techniki wywierania wptywu 2 dni 7.8 LU 34 W 26-27 W
L _ ~ ~
N = 18-19 LU 10-11W
% X Profesjonalna obstuga klienta 2 dni 25-26 W 341U
£ 16-17 LU 14-15 LU
o Skuteczne techniki sprzedazy 2 dni 2728 W 2122 W
A A 4 . . 18-19 LU 20-21W 21-22 W
,g Finanse i rachunkowos$¢ dla niefinansistow 2 dni 2526 W 3021 LU 28-20 LU
_'5 N " - 2223 W 13-14 W 17-18 W
§ rocedury tworzenia biznesplanow 2 dni 29-30 LU 6-7 LU 24-25 LU
3 o - . - " 27-28 LU 17-18 W 26-27 LU
3 porzadzanie oraz negocjacje uméw handlowyc 2 dni 1617 W 24-25 LU 18-19 W
o 17-18 LU
E Zarzadzanie innowacyjne 2 dni 2425 W
=
= 21-23 LU
= . . .
Zarzadzenie projektami 3 dni 14-16W

Wyjasnienia:

LU- miejsce szkolenia: Lublin
W - miejsce szkolenia: Warszawa
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