
 

VIII IX X XI XII I II III IV

Autoprezentacja w biznesie
2 dni

2-3 LU       

16-17 W

2-3 LU           

8-9 W

3-4 LU            

10-11 W

1-2 LU           

7-8 W

PR i współpraca z mediami
2 dni

4-5 LU       

11-12 W

1-2 LU         

9-10 W

1-2 LU           

7-8 W

4-5 LU             

11-12 W

Standardy etykiety i savoir vivre'u w biznesie
2 dni

6-7 W         

20-21 LU

4-5 W              

15-16 LU

3-4 W                         

10-11 LU

7-8 W           

14-15 LU

Event marketing i programy lojalnościowe
2 dni

8-9 LU          

2-3 W

3-4 W               

10-11 LU

Trening kreatywnosci i twórczego myślenia
2 dni

7-8 W           

14-15 LU

6-7 W                   

13-14 LU

27-28 W           

20-21 LU

11-12 LU                

4-5 W

Trening Asertywności
2 dni

11-12 LU             

4-5 W

9-10 LU             

1-2 W

7-8 LU             

1-2 W

14-15 W              

7-8 LU

Zarządzanie stresem
2 dni

15-16 W           

4-5 LU

6-7 W            

13-14 LU

7-8 LU         

1-2 W

Negocjacje handlowe – jako osiągnąć zamierzony cel
2 dni

9-10 LU             

23-24 W

13-14 W              

6-7 LU

10-11 W                

3-4 LU

Perswazja i techniki wywierania wpływu
2 dni

14-15 W              

7-8 LU

10-11 LU               

3-4 W

18-19 LU                    

26-27 W

Profesjonalna obsługa klienta
2 dni

18-19 LU           

25-26 W

10-11 W                      

3-4 LU

Skuteczne techniki sprzedaży
2 dni

16-17 LU               

27-28 W

14-15 LU                     

21-22 W

Finanse i rachunkowość dla niefinansistów 
2 dni

18-19 LU                

25-26 W

20-21 W           

30-21 LU

21-22 W              

28-29 LU

Procedury tworzenia biznesplanów
2 dni

22-23 W               

29-30 LU

13-14 W            

6-7 LU

17-18 W               

24-25 LU

Sporządzanie oraz negocjacje umów handlowych
2 dni

27-28 LU              

16-17 W

17-18 W                       

24-25 LU

26-27 LU                      

18-19 W

Zarządzanie innowacyjne
2 dni

17-18 LU           

24-25 W

Zarządzenie projektami
3 dni

21-23 LU                       

14-16W

Warsztaty wizerunkowe dla kobiet
2 dni

13-14 W         

27-28 LU

21-22 LU                

14-15 W

Komunikacja interpersonalna
2 dni

21-22 W                  

28-29 LU

30-31 W           

20-21 LU

20-21 W            

27-28 LU

24-25 W                     

17-18 LU

28-29 W                   

21-22 LU

Zarządzanie sobą w czasie
2 dni

25-26 LU         

18-19 W

24-25 W                   

17-18 LU

Kreatywność w biznesie
2 dni

25-26 LU      

18-19 W

24-25 LU            

17-18 W

28-29 LU                 

30-31 W

Wyjasnienia:

LU- miejsce szkolenia: Lublin

W - miejsce szkolenia: Warszawa
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Moduł

Harmonogram szkoleń otwartych 2010 - 2011

2010 2011
Tematy szkoleń
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Czas trwania

 
  


